UMOWA AGENCYJNA

zawarta w dniu [datal w [miejscowos¢] pomiedzy:

[nazwa firmy], NIP [NIP], z siedzibg w [adres], reprezentowang przez [imie i nazwisko,
funkcja], zwang dalej Zleceniodawca,

a

[imie i nazwisko agenta albo nazwa firmy], prowadzacym dziatalno$¢ gospodarcza pod
firma [firma], NIP [NIP], z siedzibg w [adres], zwanym dalej Agentem.

1.

10.

11.

§ 1. Przedmiot. Agent zobowigzuje sie, w zakresie dziatalnosci swojego
przedsiebiorstwa, do statego posredniczenia przy zawieraniu przez Zleceniodawce
uméw sprzedazy [produkty lub ustugi z Zatacznika nr 1] z klientami na obszarze
[obszar] (dalej Obszar).

. § 2. Umocowanie. Agent nie jest uprawniony do zawierania umoéw w imieniu

Zleceniodawcy ani do przyjmowania zaptaty. Zamoéwienia klientéw przekazuje
Zleceniodawcy [przez panel B2B albo e-mailem na adres [adres]].

. § 3. Wytacznosé. [Agentowi przystuguje wytgcznos$é na Obszarze albo wobec klientéw

z Zatacznika nr 2 albo Agentowi nie przystuguje wytgcznos<].

. 8§ 4. Obowiazki Agenta. Agent przekazuje Zleceniodawcy informacje o klientach i

rynku majace dla niego znaczenie, przestrzega uzasadnionych wskazéwek
Zleceniodawcy dotyczgcych cen i warunkéw sprzedazy oraz prezentuje produkty
zgodnie z przekazanymi materiatami.

. § 5. Obowiazki Zleceniodawcy. Zleceniodawca przekazuje Agentowi cenniki, prébki i

materiaty, zawiadamia go w rozsgdnym czasie o przyjeciu lub odrzuceniu zamdéwienia i
o niewykonaniu umowy z klientem oraz o przewidywanym znacznym spadku liczby
umow.

. § 6. Prowizja. Agentowi nalezy sie prowizja w wysokosci [procent] wartosci netto

uméw zawartych w wyniku jego dziatalnosci [oraz uméw z klientami z Obszaru
zawartych bez jego udziatu]. Prawo do prowizji powstaje z chwilg zaptaty ceny przez
klienta.

. 8 7. Rozliczenie. Zleceniodawca przekazuje Agentowi zestawienie naleznej prowizji ze

wszystkimi danymi do jej obliczenia najpdzniej w ostatnim dniu miesigca nastepujgcego
po kwartale, w ktérym Agent nabyt prawo do prowizji. Agent wystawia fakture, ptatng w
terminie [liczba] dni.

. § 8. Koszty. Agent ponosi koszty swojej dziatalnosci, w tym dojazdow i telefondw.

Zleceniodawca zwraca uzgodnione z géry koszty targéw i szkolenh klientéw.

. § 9. Poufnosc¢. Agent zachowuje w poufnosci cenniki, warunki handlowe i dane

klientéw w czasie trwania umowy i przez [liczba] lat po jej rozwigzaniu.

§ 10. Czas trwania i wypowiedzenie. Umowa zostaje zawarta na czas nieoznaczony.
Moze by¢ wypowiedziana na miesigc naprzéd w pierwszym roku, na dwa miesigce
naprzéd w drugim roku i na trzy miesigce naprzéd w trzecim i nastepnych latach, ze
skutkiem na koniec miesigca kalendarzowego. Kazda ze stron moze jg wypowiedzied
bez zachowania terminéw z powodu niewykonania obowigzkéw przez drugg strone w
catosci lub znacznej czesci.

§ 11. Postanowienia koncowe. Kazda ze stron moze zgda¢ pisemnego potwierdzenia
tredci umowy i jej zmian. Zmiany umowy wymagajg formy dokumentowej. Strony
zawierajag umowe w postaci elektronicznej i podpisuja ja podpisem elektronicznym. W
sprawach nieuregulowanych stosuje sie przepisy Kodeksu cywilnego o umowie
agencyjnej.

Zleceniodawca: [imie i nazwisko, funkcja]



Agent: [imie i nazwisko]
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